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Predmluva

VéZeni ¢tendfi, ucebni text mikroekonomie, ktery prdvé drzite v rukdch, pokryvéd viechny nejdulezitéjsi
okruhy mikroekonomické problematiky na drovni zdkladnich kurzd mikroekonomie standardné vyu-
¢ovanych na vysokych $koldch. Ackoliv je tento text primdrné urcen zejména studentiim Vysoké $koly
ekonomie a managementu, je podle mého ndzoru vhodny i pro studenty bakaldfského stupné jinych
vysokych $kol.

Po tvodnf{ kapitole, ve které se sezndmite s tim, co je mikroekonomie, jak se odliSuje od makroekonomie,
a s mikroekonomickymi subjekty, je v druhé kapitole vénovdna pozornost poptavce, nabidce a rovnovize
na trhu. Ve tfeti kapitole jsou vysvétleny dopady moznych mikroekonomickych zdsaht stitu do trzniho
mechanismu. Reakci poptivky na zménu ceny statku, dachodu spotiebitele a ceny jinych statka a také
reakci nabidky na zménu ceny statku je vénovéna ¢tvrtd kapitola. Pata kapitola se zabyv4 optimdlni vol-
bou spotiebitele za predpokladu, Ze jeho hlavnim cilem je maximalizovat uZitek. Sest4 kapitola se dotyka
problematiky firem, je vénovana produkénim, ndkladovym a pfijmovym funkcim. Sedmd a osm4 kapitola
vysvétluje rozdily mezi jednotlivymi trznimi strukturami, mezi dokonalou konkurenci a jednotlivymi
formami nedokonalé konkurence, tj. monopolem, oligopolem a monopolistickou konkurenci. Kapitola
devita se vénuje obecné trhu viech vyrobnich faktorti a navazuje na ni kapitola desétd, kterd je zaméfena
na trh préce a trh kapitalu. Posledn{ jedenactd kapitola pojedndva o nékterych pfi¢indch selhdni trzniho
mechanismu, externalitich, vefejnych statcich a asymetrickych informacich.

Text je na nékterych mistech doplnén o reélie zejména z Ceské republiky, jejichz cilem je vyvratit pietr-
vévajici ndzor o odtrZeni teoretické mikroekonomie od reality.

Tento ucebni text Mikroekonomie. Zdkladn{ kurz dopliiuje muj ucebni text Makroekonomie. Zkladni
kurz vydany rovnéz Vysokou $kolou ekonomie a managementu.

Na zavér bych chtél podékovat Lindé Majerové z Vysoké §koly ekonomie a managementu, bez které bych
s velkou pravdépodobnosti tento text nedokondil v tak kritké dobé. Mé podékovani patfi i recenzentce
Ing. Marté Necadové, Ph.D. za jeji rady a pfipominky.

Budu vdéény za jakékoliv pfipominky, které mi muiZete zaslat na elektronickou adresu:
tomas.pavelka@vsem.cz.

Praha, tnor 2008

Tomia$ Pavelka
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Uvod do mikroekonomie

Uvod do mikroekonomie

»Sprdvné déleni by bylo podle mého ndzoru rozdéleni jednak na teorii jednot-
livého odvétvi nebo podnikn, kde by byly prozkoumdny odmény a rozdeélovd-
ni mezi riiznymi zpiusoby vyuZivdni daného mnozstvi zdroji, a jednak na
teorii produkce a zaméstnanosti jako celku.

John Maynard Keynes?

wModel, ktery by zoblednil celou rozmanitost skutecnosti by nebyl uZitecnéisi
nez mapa v méritku 1:1.

Joan Robinsonova?

Uvod

V této kapitole se dozvime, Ze mikroekonomie je pouze jednou ze souddsti ekonomie. Druhou
¢4sti je makroekonomie. Proto si hned zpoditku oziejmime rozdily mezi témito dvéma ¢dstmi.

Mikroekonomie vyuzivad pro vysvétleni ekonomickych jevi ¢asto modelt. V tvodni kapitole
se sezndmime se dvéma zdkladnimi modely, a to s ekonomickym kolobéhem, ktery zachy-
cuje vzdjemné vztahy ekonomickych subjektt na jednotlivych trzich, a s modelem hranice
vyrobnich moznosti, ktery zachycuje produkéni schopnosti ekonomiky.

Cile kapitoly

Sezndmit se:

e stim, co chdpeme pod pojmem ekonomie,
e srozdilem mezi mikroekonomii a makroekonomii,

e se zdkladnimi modely v mikroekonomii.

1 J. M. Keynes: Obecnd teorie zaméstnanosti, siroku a penéz. NCAV, Praha 1963, 5. 281-282.
J. M. Keynes: anglicky ekonom (1883—1946).

2) J. Robinsonovd: anglickd ekonomka (1903-1983).
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Ekonomie, mikroekonomie
a makroekonomie

Ekonomie se jako samostatnd véda konstituovala od poloviny 18. stoleti. Zpocatku byla
pozornost ekonomie vénovana tvorbé a rozdélovdni ndrodniho bohatstvi, neboli oblastem,
které bychom dnes zafadili do sféry makroekonomie. Refeni mikroekonomické problema-
tiky se do popred{ z4jmu ekonomt dostalo v posledni tfetiné 19. stoleti (i kdyz v té dobé
se je$té ekonomie na mikroekonomii a makroekonomii nedélila). Pravé v tomto obdobi,
v rdmci tzv. marginalistické revoluce, vznikaji ekonomické $koly, které polozily zaklad
soucasné mikroekonomie. Jednalo se o cambridgeskou $kolu v cele s Alfredem Marshal-
lem, lausannskou $kolu v ¢ele s Lednem Walrasem a rakouskou $kolu v ¢ele s Carlem
Mengerem.” Marginalistickd revoluce v podstaté znamenala proces vyuzivini margindlnich
¢i meznich veli¢in (napt. mezni uzitek, mezni ndklady, mezni produkt...), které budeme
v této knize hojné vyuzivat. Svou pozornost budeme vénovat zejména analyze rovnovihy
na dil¢ich trzich, kterd je spojena s cambridgeskou $kolou. Lausannskd $kola se naproti
tomu zaméfila na vSeobecnou rovnovahu, neboli rovnovéhu vsech trhia dohromady.
Touto problematikou se viak v této knize detailnéji zabyvat nebudeme.

Obnoveni zdjmu o makroekonomické otizky se datuje do 30. let minulého stoleti, zejména
v souvislosti s celosvétovou hospodéiskou krizi. Z té doby pochdzi citit od J. M. Keynese
uvedeny na zacdtku této kapitoly. Pravé Keynesovi se pfisuzuje rozélenéni ekonomie na mi-
kroekonomii a makroekonomii.

Jesté piedtim, nez si presnéji specifikujeme rozdily mezi mikroekonomii a makroekonomif,
podivejme se na obrizek 1.1. V levém sloupecku jsou namétkou uvedeny nékteré otizky, na
které se pokousi najit odpovéd mikroekonomie, v pravém sloupecku pak analogické otdzky,
na které vSak hledd odpovéd makroekonomie.

3) Uteni nami zmiriované cambridgeské a lausannské skoly se dnes oznacuje jako neoklasickd ekonomie.



Uvod do mikroekonomie Kapitola 1
OBRAZEK 1.1 Mikroekonomie vs. makroekonomie

EKONOMIE

MIKROEKONOMIE MAKROEKONOMIE

| P i Kolik zboZi se vyrobi v souhrnu celé

ekonomiky?
Za jakou cenu bude firma své zbozi Jaka bude promérné cenova
prodavat? hladina v ekonomice?
Kolik éasu bude domécnost vénovat Kolik bude v ekonomice
préci a kolik volnému &asu? nezaméstnanych?

Kolik zbozi se do ekonomiky

. g o , & ]
Kolik zboZi si domécnost koupi? S el s

Pramen: Prevzato z: Pavelka, T.: Makroekonomie. Zdkladni kurz. VSEM 2006, s. 7.

Jestlize se budeme v mikroekonomii pfi studovani jedné firmy vénovat feSeni otdzek, kolik ma
tato jedna konkrétni firma optimalné vyrabét kusti produkce a za jakou cenu by ji méla prodévat,
makroekonomie by analogicky fe$ila odpovédi na otdzky, kolik statkil a sluzeb se v souhrnu
vyprodukuje v celé ekonomice a jaké je pfi tom dosazeno primérné cenové hladiny. Na trhu
price budeme v mikroekonomii zkoumat, jak se jedna domdacnost (jeden ¢lovék), kterd nabizi
svou praci, rozhoduje mezi volnym ¢asem a ¢asem strdvenym v praci, makroekonomie bude
zkoumat celkovy pocdet nezaméstnanych v ekonomice. Velkd ¢4st mikroekonomie je vénoviana
také spottebiteli, ktery se danych omezenich rozhoduje, kolik kust konkrétniho statku si nakonec
koupi. Makroekonomie by se pak mohla v této souvislosti vénovat otdzce, kolik zboZ{ se bude
v souhrnu v ekonomice poptévat, a to jak od domadcich, tak od zahrani¢nich vyrobcu.

Nyni jiz jisté nikoho nepfekvapi, Ze:
° Mikroekonomie vénuje svou pozornost chovani individudlnich subjektd v ekonomice,
jako je chovéni jednoho spotiebitele ¢i jedné firmy. Studuje pfitom diléi trhy, tzn.
trh napt. jednoho konkrétniho vyrobku ¢i jednoho konkrétniho vyrobniho faktoru.

NIV 7

o Makroekonomie vénuje pozornost ekonomice jako celku. Studuje pfi¢iny a ndsledné
dopady agregovanych proménnych, jako je napi. hruby domdci produkt, v§eobecna
cenovi hladina (inflace), nezaméstnanost a také vztah domdaci ekonomiky k zahranidi.

Aclkoliv si ekonomii z praktickych diivodu rozdélujeme na mikroekonomii a makroekonomii,
nelze tyto dvé ¢ésti od sebe zcela separovat. Jsou navzijem silné provizané. Jestlize v mikroeko-
nomii napf. zkoumdme reakci spotfebitele pfi zméné jeho duchodu, vZdy musime brit v uvahu
to, Ze nas spottebitel je zasazen v uréitém $ir§im (makroekonomickém) prostiedi, které jeho
reakci muze silné ovlivnit. Obdobné tomu je i pfi rozhodovani jednotlivych firem; vzdy musi-
me uvézit, v jakém makroekonomickém prostiedi firma ptsobi. Na druhou stranu pokud v$ak
makroekonomie vysvétluje dopady sniZeni dani, mus{ vzit v dvahu mozné reakce jednotlivych
spotfebitelt a firem, a v této souvislosti se makroekonomie opird o mikroekonomické zdklady.
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Uvedli jsme, kdy ekonomie jako samostatnd véda vznikla, jaky je rozdil mezi mikroekonomif
a makroekonomii, ale stdle jsme nestanovili Zddnou definici ekonomie. Nejcastéji se ekonomie
definuje nésledovné:

DEFINICE

Ekonomie

Zkouma alokaci vzacnych zdroji mezi alternativni vyuZiti.

Je tfeba si uvédomit, Ze potieby jednotlivych ekonomickych subjektt jsou v podstaté neomezené,
kdezto zdroje, které jsou potfebné k uspokojeni potieb (napf. vyrobou statkd) jsou omezené.
Ekonomie se tak snazi nalézt feeni, jak nejvhodnéji tyto omezené zdroje pouzit, neboli se snazi
déat odpovéd na otdzky:

o Co? Jaké statky (sluzby) se budou z omezenych zdroji vyribét (jaké potieby tedy
budou uspokojeny).

e  Jak? Jakym zplsobem se omezené zdroje pouziji k uspokojeni potfeb, napt. jakd
kombinace vyrobnich vstupi je nejvyhodnéj$i pro danou vyrobu.

o Pro koho? Pro koho se z omezenych zdroji budou statky (¢&i sluzby) vyrdbét.

Statky nebo sluzby jsou produkoviny, aby uspokojovaly néjakou konkrétni potfebu, neboli
aby pfindsely ekonomickym subjektim uzitek.

Pokud statky nebo sluzby pfinasi uzitek svym spotfebitelim a zdrovern nejsou volné k dispozici,
nebot k jejich ziskdni je potfeba vyuzit vzécnych zdroji, mluvime o ekonomickych statcich.
Jelikoz je k vytvoreni ekonomického statku potieba vyuzit vzacnych zdrojt, ekonomické statky
jisté nebudou zdarma, budou mit nenulovou cenu.

Pokud statky nebo sluzby pfindsi svym spotfebitelim uzitek, ale jsou volné k dispozici, tzn.
k jejich ziskdni nen{ potieba vyuzit vzdcnych zdroji, mluvime o volnych statcich. Za statky,
které jsou volné k dispozici, platit nemusime. Jako pfiklad volnych statki se ¢asto v minulos-
ti uvadél vzduch a voda. Oba dva piindsi spotfebiteli uzitek, ale jsou dnes skute¢né volné?
V soucasnosti je k zabezpeceni pitné vody a také vzduchu jisté potfeba vyuzit vzicnych zdroji

(Cistirny vod, odsifovaci zafizeni, katalyz4tory v autech apod.)

CVICENI 1

Casto se stavd, ze néktery statek moze byt v uréité situaci statkem ekonomickym, ale v jiné
situaci mOze byt statkem volnym. Pokuste se naijit takovy statek.

Vyznam mikroekonomie

Neéktet{ studenti ¢asto tvrdi, Ze mikroekonomie nemd s realitou mnoho spole¢ného. Tito
studenti vidi za mikroekonomii pouhé posouvdni nic nefikajicich kfivek, hleddni optim,
pficemz postup k jejich nalezeni je v realité nepouzitelny, apod. Mikroekonomie vSak ve
skute¢nosti natolik vzddlend realité neni. AZ se budeme ve 4. kapitole vénovat spotfebiteli,
zjistime, Ze naSe grafickd analyza, kdy se spotiebitel za danych podminek rozhoduje, jaké
kombinace dvou statkl koupi, neni nic jiného nez to, co bézné probihd v nasi ,hlavé“ v ob-
chodé, kdyz premyslime, jaké statky a kolik si jich koupime, pokud mdme v penéZence urcitou
sumu penéz a zndme ceny statkl & sluzeb. I rozhodovani{ firem ¢asto bude probihat presné
tak, jak popiSeme v nésledujicich kapitoldch. Firmy se rozhoduji na zdkladé kritérii, kterym
my v mikroekonomii pouze pfisuzujeme uréité ndzvy. Mikroekonomie tak ve skute¢nosti
usnadiiuje pochopeni nékterych procesu, se kterymi se v redlném zZivoté bézné setkdvdme.
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Pozitivni a normativni ekonomie
Ekonomie muze nabyvat v podstaté dvou podob: pozitivni a normativni.

Pozitivni ekonomie je pouhym popisem ekonomiky, v oblasti mikroekonomie se zajim4 napf.
o to, jak se zménila poptdvka po benzinu, pokud se jeho cena snizila o 0,50 haléft za litr,
nebo jaky vliv na vyrobu firem mélo sniZzeni dané z pfijmu prévnickych osob apod.

Normativni ekonomie vychdzi z reality a vytvidii hodnotové soudy, stanovi urcitd pravidla,
normy... V oblasti mikroekonomie se zabyv4 napf. tim, zda ma vldda zavést minimdaln{ cenu
néjakého vyrobku, zda by méla firma do ceny svého vyrobku zapoditat i skody zpusobené
vypousténim $kodlivin do ovzdusi apod.

Ekonomické modely

Realita je velmi sloZitd a ekonomové, ktef{ se ji snazit pochopit a zanalyzovat, vyuzivaji modely,
pti kterych jakoby odhliZi od nékterych detaild. Modely jsou vZdy jakymsi zjednodusenim
reality. Odhlédnuti od nékterych detailt mé4 své vyhody i nevyhody. Vyhodou je jisté pfe-
hlednost (v této souvislosti si piectéte citdt J. Robinsonové na zacdtku kapitoly). Nevyhodou
je mozné opomenuti nékterého dulezitého faktoru.

V rdmci této kapitoly si uvedeme dva zdkladni modely, model ekonomického kolobéhu
a model hranice vyrobnich moznosti.

Ekonomicky kolobéh

Ekonomika je systém, kde se stfetdvaji miliény ekonomickych subjektd, kde probihaji miliény
transakci. Komplexni zachyceni ekonomiky je tedy prakticky nemozné. Pro pochopeni fungovani
ekonomiky z mikroekonomického pohledu lze vyuzit ekonomicky kolobéh, ktery je zachycen
na obrézku 1.2.
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OBRAZEK 1.2 Ekonomicky kolobgh

Platby za nakoupené Ptijmy za prodané
statky a sluzby statky a sluzby

................................. b . . e
i Poptavka TRH STATKU A SLUZEB Nabidka !
i Nakoupené Prodavané '
E statky a sluby statky a sluzby :
. v

DOMACNOSTI FIRMY
4 4
i Poskytnuté FV Vyrobni vstupy i
; préce, pClda, kopitéﬂ préce, pOdd, kopitc'1| E
; Nabidk » TRH VYROBNICH FAKTORU —" ;
1 t' 1
LT b (sluzeb vyrobnich faktord) f4------------ hid bl

Ziskané Vyplacené
mzdy, renty, Groky, zisky mzdy, renty, Groky, zisky

—» Tok statk, sluzeb a vyrobnich faktord

------------- » Tok penéz

V nasi velmi zjednodusené ekonomice existuji pouze dva ekonomické subjekty: domacnosti
a firmy, které se dostdvaji do vzdjemného vztahu na dvou trzich, na trhu statka a sluzeb a na
trhu vyrobnich faktoru.

Domicnosti vstupuji na trh statka a sluZeb za G¢elem uspokojeni svych potfeb. Na trhu statku
a sluzeb tak domdcnosti vytvafi stranu poptdvajici. Naopak firmy na tomto trhu vytvaii stranu
nabizejici, nebot sem dodévaji svou produkci.

Na trhu vyrobnich faktorli se situace obraci, domdacnosti jsou vlastnici vyrobnich faktort
(price, pudy a kapitdlu), a proto vystupuji jako strana nabizejici. Firmy ke své vyrobé potiebuji
vyrobni faktory, a proto na trhu vyrobnich faktor vytvafi stranu poptdvajici.

Za poskytnuté vyrobni faktory, ¢i presnéji feCeno za poskytnuti jejich sluzeb, domdcnosti
od firem ziskdvaji odménu v podobé mezd, rent, troka a ziskt. Pro firmy predstavuji tyto
vyplacené odmény ndklady. Domdcnosti ziskané odmény pouZiji na ndkup statkl a sluzeb.
Firmy tak obdrzi za svou produkci pf{jmy, které zpétné pouziji na ndkup vyrobnich faktoru,
kolobéh je uzavien.

CVICENI 2

Do ekonomického kolobshu by 3el dokreslit treti subjekt, a to stét. Pokuste se nastinit mozné
vztahy statu s ostatnimi subjekty na trhu a také mozné zésahy stétu na trhu statkd a sluzeb
a na trhu vyrobnich faktord.
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Hranice vyrobnich moznosti

Hranice vyrobnich mozZnosti je druhym modelem, se kterym se v této Gvodni kapitole sezni-
mime. Pfedpoklddejme, Ze v ekonomice je omezené mnozstvi vyrobnich zdroju (price, pudy,
kapitdl a neménnd je i technologie vyroby — vyrobni postup). Pfedpoklddejme také, Ze ndmi
uvazovand ekonomika vyrdbi pouze dva statky, a to chleba a knihy.

Hranice vyrobnich moznosti je zachycena na obrdzku 1.3.

OBRAZEK 1.3 Hranice vyrobnich moznosti

Knihy
(ks)

20

18
17

30 45 50 Chleba
(ks)

15 25

Na horizontélni osu naneseme pocet bochniki chleba, které ekonomika vyrdbi. Pokud by
veskeré vyrobni faktory byly pouzity na peceni chleba, mohlo by se v dané ekonomice vy-
produkovat maximalné 50 bochniki chleba. Na vertikdlni osu budeme nanaset pocet vytisk-
nutych knih. Pokud by byly veskeré vyrobni faktory pouzity na vyrobu knih, mohlo by se
v dané ekonomice vyrobit maximdalné 20 knih. Tim zndme dva krajni body hranice vyrobnich
moznosti. Ostatni body hranice vyrobnich moznosti ziskime tak, Ze dostupné vyrobni zdroje
rozdélime mezi vyrobu chleba a knih, napt. v bodé A ekonomika vyprodukuje 25 bochniku
chleba a 18 knih.

Podivejme se na bod D, ktery lezi pod hranici vyrobnich moZnosti. V bodé D ekonomika vy-
produkuje 15 bochniku chleba a 10 knih. Co muzeme fici o tomto bodé? Pokud se ekonomika
nachdzi v bodé pod hranici vyrobnich mozZnosti, nevyuzivd plné svych moznosti (nevyuzivd
dostupné vyrobni zdroje), a proto je vyroba v tomto bodé neefektivni. Ekonomika by lep$§im
vyuzivdnim svych zdrojii mohla vyrobit vice statka (bud jednoho, nebo i obou).

O bodé E, ktery lezi nad hranici vyrobnich moZnosti, miZeme oproti tomu fici, Ze je pro
danou ekonomiku, tzn. pfi jejim mnozstvi zdroji a dané technologii, nedostupny. Bodu E
ekonomika nemuzZe dosihnout.

Nynf{ jiz muZeme hranici vyrobnich moznosti definovat:

DEFINICE

(] » *» ~ &>
Hranice vyrobnich moznosti

Vyjadfuje rozné kombinace dvou statku, kieré moze ekonomika pfi danych vyrobnich
zdrojich a dané technologii maximalné vyrobit.




Edice u¢ebnich texto Mikroekonomie

12

Naklady obétované prileZitosti

Porovnejme body A a B na kfivce hranice vyrobnich moznosti. Pokud se ekonomika nachdzi
v bodé A, vyrobi se 25 bochniku chleba a 18 knih. Co se v8ak stane, pokud ekonomika bude
vyrabét o pét bochnika chleba vice? Pii danych zdrojich a dané drovni technologie muze
vyrobit 5 bochniku chleba, ale pouze za pfedpokladu, Ze snizi vyrobu knih o jeden kus. Eko-
nomika tim, Ze vyprodukuje 5 dodate¢nych bochniki, ztridci 1 knihu, neboli tzv. ndkladem

obétované prilezitosti péti bochniku chleba je jedna kniha.

DEFINICE

4 ~ 4 ~ ~ 0 [ ]
Naklad obétované prilezitosti

Piedstavuje hodnotu druhé nejlepsi alternativy, které se musime vzdat.

V naSem pfipadé byla vyroba knih druhou nejlepsi alternativou, nebot nic jiného se v dané
ekonomice nevyribélo. Uvedme si dalsi pfipady naklada obétované pfilezitosti: nyni napft.
jiz hodinu ¢tete tuto ucebnici, pokud byste ji necetl(a), mohl(a) jste tuto hodinu jako nejlepsi
alternativu vénovat své praci a pfijit si tak napt. na 150 K¢. Nédkladem obétované piilezitosti
hodinové Cetby této ucebnice by tak pro vés bylo 150K¢, o které jste prisel(a). Nebo mite
v penézence 25K¢ a rozmyslite se nad ndkupem bud pullitrové lahve vody, nebo pirku
v rohliku (pfi¢emz za oboji jste ochotni zaplatit 25K¢). Pokud koupite vodu, bude vasim
nikladem obétované prileZitosti parek v rohliku, pokud koupite parek v rohliku, bude vasim
nikladem obétované piilezitosti ldhev vody.

Hranice vyrobnich moznosti mé vypoukly tvar (je konkdvni). Tento tvar v sobé ztélestuje
existenci rostoucich nikladi obétované prilezitosti. Piedpoklddejme, Ze ekonomika bude
vyrdbét o 5 kust bochnikt chleba vice, ale jednou jako vychozi situaci budeme uvazovat bod
A a jednou bod C.

Jestlize vyjdeme z bodu A a zvy$ime produkci chleba o 5 bochniki, bude, tak jak jsme jiz uvedli,
nidkladem obétované pfileZitosti téchto 5 bochnikt chleba 1 kniha. Pokud vyjdeme z bodu
C a opét zvysime produkci chleba o 5 bochnikd, vidime, Ze musime omezit vyrobu knih jiz
o 7 kusti, neboli ndkladem obétované piilezitosti téchto 5 bochnika chleba je 7 knih.

Posunujeme-li se po hranici vyrobnich moznosti zleva doprava, roste pocet knih, kterych
se ekonomika musi vzdit na kazdy dodate¢né upeceny bochnik chleba. Tato skute¢nost se
nejéastéji vysvétluje existenci tzv. specializovanych vyrobnich faktori. Za¢neme-li zvySovat
produkei chleba, budou z vyroby knih odchézet nejdiive pracovnici, ktef{ jsou vyuceni pekati
a na vyrobu knih se moc nehodili. Vyroba knih tak zpodatku neklesa tak vyrazné. Se stile
zvySujici se produkci chleba ale postupné za¢nou vyrobu knih opoustét i pracovnici vyuceni
ve vyrobé knih a nezkuSeni v peceni chleba. Vyroba knih tak klesne vyrazné, ale novych
bochniku chleba pfibude méné.

CVICENI 3

Pokuste se nakreslit hranici vyrobnich moznosti tak, aby podél celého jejiho prob&hu exis-
tovaly konstantni néklady obg&tované prileZitosti.

Zména poétu vyrobnich faktord a zména technologie

Hranici vyrobnich moznosti jsme definovali jako kombinaci dvou statku, které 1ze maximal-
né vyrobit pii danych zdrojich a dané technologii. Casem se viak pocet vyrobnich faktori,
stejné tak i droven technologie, mtizZe zménit. Hranice vyrobnich moznosti je konstruovina
pro urdity ¢asovy okamzik.



Uvod do mikroekonomie Kapitola 1
OBRAZEK 1.4 Hranice vyrobnich moznosti - zména pottu vyrobnich faktord, zména technologie

Knihy Knihy
(ks) (ks)

Chleba Chleba
(ks) (ks)

Kni hy
(ks)

Chleba
(ks)

Na obrdzku 1.4 vlevo nahofe je zachycena situace, kdy dojde k technologickému pokroku
pfi peleni chleba. Je zfejmé, ze knih muzZe dand ekonomika vyrobit maximalné stdle stejné
mnozstvi, ale bochnikt chleba muzZe upéct vic. Vpravo nahofte byla technologickym pokro-
kem zasaZena vyroba knih, kterych mtiZze dand ekonomika nyni vyrobit vice, aniz by omezila
vyrobu chleba. Ve spodni ¢4sti obrdzku je pak zachycena situace, kdy se technologicky pokrok
projevil rovnomérné u obou statki. Spodni ¢4st obrdzku by také mohla zndzoriovat situaci
ristu poctu vyrobnich faktorti (v tomto ptipadé se stejnou specializaci jako puvodni vyrobni
faktory).

13



Kapitola 1 Edice ucebnich texto Mikroekonomie

14

Shrnuti

Mikroekonomie se do popredi zdjmu ekonomie dostala v posledni tfetiné 19. stoleti
v rdmci tzv. marginalistické revoluce, kterd pfispéla k rozsifeni pouzivini meznich
(margindlnich) veli¢in, jako mezniho pf{jmu, meznich ndklad apod.

Mikroekonomie se zabyv4 dil¢imi subjekty na trhu a dil¢imi trhy.

Makroekonomie zkoumd ekonomiku jako celek a zkoumd agregétni veli¢iny.

3%

Ekonomicky statek je statek, ktery pfind$i spotiebiteli uzitek, ale ktery neni volné
k dispozici. Jeho zdkladni vlastnosti je nenulovd cena. Volny statek je statek, ktery
prinasi spotrebiteli také uzitek, ale je volné k dispozici.

Pozitivni ekonomie je pouhym popisem stavu. Normativni ekonomie pfindsi hodno-

tové soudy.

Ekonomicky kolobéh je ekonomickym modelem, ktery zjednodusené zachycuje vza-
jemné vztahy mezi jednotlivymi ekonomickymi subjekty.

Trh statk® a sluzeb je trh, kde domiécnosti vystupuji jako strana poptéavajici, kdezto
firmy jako strana nabizejici.

Trh vyrobnich faktort je trh, kde domécnosti vystupuji jako strana nabizejici, kdezto
firmy jako strana poptdvajici.

Domdcnosti jsou vlastnici vyrobnich faktort, které pronajimaji firmdm a za to ziskdvaji
odmény (mzdy, renty, uroky zisky...), jez vyuziji k ndkupu statkd a sluzeb.

Firmy si pronajimaji vyrobn{ faktory od domacnosti a pomoci nich vytvai produkci,
kterou nabizeji na trhu statku a sluZeb a za kterou obdrzi piijmy, jeZ mimo jiné pouziji

na zaplaceni{ odmén vlastnikiim vyrobnich faktort.

Hranice vyrobnich moznosti vyjadfuje rizné kombinace dvou statkd, které muze
ekonomika pfi danych vyrobnich zdrojich a dané technologii maximalné vyrobit.

Néklad obétované pfilezitosti piedstavuje hodnotu druhé nejlepsi alternativy, které
se vzddvime.

Kli¢ové slova

mikroekonomie
ekonomicky statek
pozitivni ekonomie
ekonomicky kolobéh

trh vyrobnich faktorti firmy

hranice vyrobnich moznosti

makroekonomie
volny statek
normativni{ ekonomie
trh statk® a sluzeb
domicnosti

naklad obétované pfileZitosti



Uvod do mikroekonomie Kapitola 1

Odpovédi ke cviéenim

Cviceni 1.
Ptikladem, kdy jeden statek muiZe byt za urcité situace ekonomickym statkem a za jiné situace
volnym statkem, muze byt napf. pisek. Ke stavbé domu si ho musite koupit napt. ve staveb-

nindch. Co ale tfeba na Sahate? Ke stavbé domu ho budete také potfebovat, tudiz uzitek vim
pfinasi, ale pravdépodobné si ho nikde kupovat nemusite, nebot je volné k dispozici.

Cviceni 2.

Stat by vstoupil do vztahu jak s domdcnostmi, tak s firmami. Domdcnosti by stitu odvddély
¢4st svého diichodu ve formé dani, ale na druhou stranu by mohly dostdvat od stdtu trans-
ferové platby (napt. socidlni ddvky). Firmy musi stitu také odvddét dané a na druhou stranu
mohou od stitu obdrzet dotace na vyrobu. Stdt také pfimo zasahuje na trhu statka a sluzeb,
kde muze vystupovat jak strana poptdvajici, tak strana nabizejici. Navic na tomto trhu muze
stit zasdhnout napf. tim, Ze stanovi maximalni nebo naopak minimélni cenu. Podrobnéji se
k moznym zdsahim stitu na trzich vritime v kapitole 3. Obdobné stit miiZe vstoupit na trh
vyrobnich faktord, a to jako strana poptdvajici. Stdt maze zasdhnout i na tomto trhu, napft.
stanovenim minimdlni mzdové sazby, kterou musi firmy platit za jednotku préce.

Cviceni 3.
Pokud by mély byt podél celé hranice vyrobnich moznosti konstantni ndklady obétova-

né prilezitosti, hranice vyrobnich moznosti by musela byt linedrni, jak je zachyceno na
obréizku 1.5.

OBRAZEK 1.5

statek 2
(ks)

statek 1
(ks)
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Pfiklady a Gkoly

1.

Mikroekonomie studuje niZze uvedené veli¢iny s vyjimkou:

a) mnozstvi hodin price, které najme jedna firma k vyrobé¢,
b) ceny statku, za kterou bude firma prodavat svou produkeci,
¢) pramérné cenové hladiny v ekonomice,

d) mnozstvi statku, které bude jedna firma na trhu nabizet.

Na trhu vyrobnich faktord domécnosti a firmy vystupuji jako:
a) firmy jako poptédvajici a domdcnosti jako nabizejici,

b) firmy jako nabizejici a domécnosti jako poptavajici.

Hranice vyrobnich mozZnosti, kterd mé4 vypoukly tvar (je konkdvni), v sobé ztélestiuje:
a) klesajici ndklady obétované pfilezitosti,
b) konstantni naklady obétované piileZitosti,

¢) rostouci ndklady obétované pfileZitosti.

Ktery z nasledujicich vyrokt Ize zatfadit do oblasti normativni ekonomie:
a) vlida by méla stanovit minimdlni cenu psenice na 5 000 K¢ za tunu,
b) cena psenice je 5 000K¢ za tunu,

¢) v souhrnu se v ekonomice vypéstovalo 30 mil. tun pSenice.

Aby byl statek povazovédn za ekonomicky statek, musi splriovat:
a) musi pfindset uzitek spottebiteli,

b) nenf volné k dispozici,

¢) mi nenulovou cenu,

d) plati a, b, ¢ soucasné.

Otazky ve vzorovych testech

Varianta 1: 19
Varianta 2: 19, 21



Daki publikace vydavané Viysokou $kolou ekonomie a managementu

Milan Zak
Hospoddfiskad politika

HOSPODARSKA Cilem ucebnice je ukdzat studentdim hospodarské déni nejen v narodnim, ale i celosvétovém meéritku
POLITIKA jako proces, ktery neni jen procesem ekonomickym, ale je z velké ¢asti ovliviiovan politikou.

MILANZAR V teoretické roviné zahrnuje hospodarska politika fadu poznatkt z politologie, sociologie, psycho-
logie a prava a to vse v historickém kontextu hospodarskych dé&jin a dé&jin ekonomickych teorii.

Praxe hospodarské politiky je jednoznacné ovliviiovana fungovanim trhd, a to jak v globalnim,
tak i lokalnim prostredi, existenci a chovanim ekonomickych a politickych subjekt’ a zptsobem
a charakterem vladnuti. Stava se tak hrani¢ni disciplinou mezi ekonomif a politologii.

Tom&s Pavelka

o 4 ’ Tt
Makroekonomie - zdkladni kurz

Ucebni text seznamuje ¢tendre se vsemi nejdllezitéjsimi okruhy makroekonomické problematiky na
urovni zakladnich kurzd makroekonomie standardné vyuc¢ovanych na vysokych skolach. Pozornost
je vénovana mimo jiné hrubému domacimu produktu, inflaci, nezaméstnanosti, ekonomickému
rdstu, ménovému kurzu, platebni bilanci, mezinarodnimu obchodu, ale také mozné uUloze vlady
a centralni banky v ekonomice.Text je vhodné doplnén aktualnimi statistickymi daty, kterd mohou
pomoci osvétlit a oZivit probiranou teorii.

TOMAS PAVELKA

Ucebni text je mozné doporucit nejen viem studentiim bakalarskych programt vysokych skol ekono-
mického zaméreni, ale také vsem zajemctm, ktefi se chtéji hloubéji sezndmit s problematikou teoretické

makroekonomie a pochopit tak Iépe jevy, se kterymi se bézné setkdvaji v rediném Zivoté.

Jan Koudelka
Spotiebni chovdni a segmentace trhu

Dobra znalost chovani spotrebitell je zasadni podminkou pro Uspésnou trzni orientaci. Kdo jsou
spotrebitelé nasich produktd, jaké jsou jejich predstavy a pozadavky, pro¢ produkty uzivaji? A do
jaké miry je jejich trzni rozhodovani podminéno kulturnim prostfedim, jejich psychikou? Ma-li byt
marketing Uspésny, musi najit na tyto a daldi souvisejici otazky odpovédi.

Tato publikace se snazi upozornit na ty oblasti chovani spotrebitele, které jsou pro spotrebni
marketing obzvlasté vyznamné. Seznamuije ctenare s hlavnimi pfistupy ke sledovani spotfebiteld,
s kulturnim a socidlnim zazemim spotfeb-niho chovani, s vlivem osobnostnich charakteristik spo-
trfebitele na jeho kupni chovani. A protoze lidé se ve svych spotfebnich projevech c¢asto vyrazné
~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~~ li3i, posledni ¢ast textu se zabyva problémy spojenymi se segmentaci spotfebnich trha.

Anna Kadefdbkovéa, Vaclav Zdarek

Makroekonomickd analyza

Ucebnice klade dtraz na otdzky ekonomického rlstu a konkurenceschopnosti. Vyklad je doprovéazen MAKROEKONOMICKA
bohatym empirickym materidlem s ddirazem na staty EU-25. Nevyhyb4 se ani $irsimu mezinarod- ANALYZA

nimu srovnani, zejména s USA.

ANNA KADERABKOVA
VACLAV ZDAREK

Vénuje se makroekonomickym agregatim, a to ekonomickému rdstu, zékladnimu ndastroji pro
makroekonomickou analyzu ndrodnimu ucetnictvi a vybranym postuplm pouzivanym pro mezina-
rodni komparace. Déle seznamuje ¢tenéare se zakladnimi pojmy a ukazateli v oblasti konkurence-

schopnosti a rovnovahy ekonomiky. Zvlastni pozornost je zamérena na zahrani¢ni obchod a primé
zahrani¢ni investice. Ve vnitfni rovnovaze je polozen dliraz na cenovy vyvoj a verejné finance, vnéjsi

rovnovaha je zamérena na rozbor platebni bilance, ménovy kurz a ménovou politiku. | oo
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INFORMACHI SYSTENY A TECHNOLOGIE

INFORMACNI
SYSTEMY
A TECHNOLOGIE

JAN POUR

VY SO KA KO LA EXONOMIE A MANAGENENTY

Jan Pour

Informacni systémy a technologie

Aplikovand informatika vyznamné ovlivriuje Uspésnost podniku na trhu. Tato publikace proto odpovida
potrebé poskytnout manazerdm, obchodnikim i pracovnikim administrativy komplexni pohled na
aplika¢ni potencidl soucasnych informacnich systému a technologii. Orientuje se primdrné na to, co
informatika maze nabidnout pro vlastni fizeni firem, fizeni jejich vztaht k obchodnim partnerdm,
kde jsou jeji zdroje pro dynamizaci podnikového fizeni a podnikatelskych aktivit.

Na rozvoji, provozu i uziti informacnich systému se Ucastni celd fada profesi programatofi, analytici,
technici a zejména uzivatelé. Penize, Cas, prace a technika, ktera se vklada do jejich rozvoje, se musi
redlné zhodnotit v jejich kvalifikaci, znalostech a schopnostech. Proto je smyslem této publikace
prispét k efektivnimu vyuziti nabizenych moznosti v podnikové praxi.

Eduard Soucek

Statistika pro ekonomy

Publikace Statistika pro ekonomy obsahuje prehled zdkladnich statistickych metod pouzitelnych
pfi analyzach ekonomickych dat, a je proto uréena pro vzdélavani ekonomu, manazert a také pro
studenty kurzG statistiky na ekonomickych fakultach.

STATISTIKA
PRO EKONOMY

EDUARD SOUCEK

Vyklad je podfizen zajmu na uZivatelsky komfort a zaméruje se predevsim na aplika¢ni oblasti uziti
statistickych metod v ekonomické praxi. Zakladni postupy jsou prezentovany formou komento-
vanych prikladd, v kterych jsou objasnény zpUsoby pfipravy dat pro analyzu, postupy zpracovani
a predevsim moznosti interpretace ziskanych vysledkd. Vyukovy charakter ucebniho textu i pro
potreby distan¢niho studia u kazdé kapitoly vhodné doplriuji soubory fesenych a nefesenych pfi-

kladd, které ¢tenari pomahaiji vytvofit si SirSi obraz o uplatnéni metod statistické analyzy.

LUDVIK PROUZA

...............................

Ludvik Prouza

Finanéni a pojistnd matematika

Ucebni text seznamuje posluchace pfistupnou, ale dostate¢né odborné presnou formou se zaklad-
nimi principy finan¢nich vypoctd. Uvadi jako priklady téchto vypoctd vybrané financni a pojistné
operace.

Ucebni text seznamuje ¢tendre pfistupnou, nazornou, ale dostate¢né odborné presnou formou
se zakladnimi principy finan¢nich vypoctd. Posluchaci poznaji matematické zéklady vétsiny financ-
nich operaci a na praktickych tlohach budou tyto poznatky aplikovat. Zvlddnou kromé zdsadnich
principt zmény hodnoty kapitélu v ¢ase také ulohy z oblasti akumulace kapitalu a splaceni dluhd.
Pojistné operace, zahrnujici navic pravdépodobnostni Cinitel, jsou demonstrovany a procvi¢eny na
Ulohéach Zivotniho pojistént.

Pavel Novotny

’ ’rv [ ’
Ziklady ocetnictvi
Ucebni text tvorf zaklad pro orientaci v celé problematice Ucetnictvi. Pfedpokladem jsou urcité prvotni
znalosti ekonomie a ekonomického fungovani podniku. Vysvétluje Ucetni terminologii a zaklady
metodologie Ucetnictvi a tim dava predpoklady pro pochopeni slozZitéjsich Ucetnich pripadd, se kte-
rymi je mozné se setkat v kazdodenni praci Ucetniho pracovnika a orientovat se v Ucetnictvi jako
v uceleném systému.
Jde o urcitou ,,abecedu”, z jejiz znalosti jako pojmového aparatu se mize odvijet dal3i studium Ucet-
nich postupt a predpist s postupnym ziskdvanim orientace v ndro¢né ekonomické discipling, které by
mélo vyustit v uméni ekonomicky a Ucetné myslet. Po ziskani znalosti zakladd Ucetnictvi je pak mozné
pristoupit ke studiu Finan¢niho Gcetnictvi a sezndmit se s konkrétnimi metodickymi postupy.

ZAKLADY
UCETNICTVI

PAVEL NOVOTNY
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KAREL HRACH

Karel Hrach
Matematika pro ekonomy

Ucebni text pokryva zaklady vysokoskolské matematiky a je kombinaci klasické ucebnice a sbirky
uloh, s vyuzitim pravidel pro texty distancniho studia. Prvni ¢tyfi kapitoly jsou vénovany linedrni alge-
bre (vektory, matice, determinanty a vyuziti téchto pojmU pfi feSeni soustav rovnic), zbyvajicich pét
kapitol se zabyvd matematickou analyzou (zéklady diferencidlniho a integralniho poctu pro funkce
jedné a dvou proménnych). Témata byla vybrana tak, aby obsah odpovidal standarddim béznym pfi
vyuce matematiky pro ekonomické obory. V souladu s klasickymi u¢ebnicemi matematiky jsou i zde
uvadény definice a tvrzeni, celd publikace je viak zaméfena predevsim aplikacné, takze napfiklad
dukazy se objevuji spiSe vyjimecné. Cilem je sezndmit ¢tendfe nejen s pojmy, ale prostfednictvim
konkrétnich prikladd i s praktickymi postupy feseni pfislusnych matematickych problém, vcéetné
vyuziti SW MS Excel. Po Uspésném zvladnuti celé problematiky bude ¢tendr schopen pokracovat
ve studiu odbornych disciplin obsahujicich prvky matematizace.

Pavel Novotny

[ v , 2V [ ’
Financni Ucetnictvi
Cilem ucebniho textu je sezndmit studenty s potfebnymi znalostmi v Gcetnictvi podnikatelskych
subjektd. Kromé doplriovani teorie jde o ziskani prvnich praktickych Gcetnich dovednosti. Predmét
Finan¢ni Ucetnictvi navazuje na obor Zaklady Ucetnictvi, jehoZz znalosti jsou nutnym zakladem.
Rozsifovani teoretickych védomosti je zaméfeno na prohloubeni metodiky a postupd uUctovani
v jednotlivych Ucetnich tfidach a sezndmeni se s problematikou Ucetni zévérky a s pracemi, které
ji pfedchéazeji.
Ucebni text md poskytnout studentiim nejen nejzékladnéjsi informace pro studium finan¢niho ucet-
nictvi, ale seznamit je i s nékterymi praktickymi problémy. Proto Uzce navazuje na platnou metodiku,
kterd je vymezena Ucetnimi predpisy. K dosazeni tohoto cile ma pomoci cvicebnice, ve které jsou
priklady s fesenimi od nejjednodussich Ucetnich pfipadl az po slozitéjsi ucetni problematiku.

vvvvvv

PAVEL NOVOTNY

JAN KOUDELKA
OLDRICH VAVRA

VYSOXA KO LA EXONOMIE A MANAGEMENTY

Jan Koudelka, Old¥ich Vavra

. L . 14 .
Marketing: principy a ndstroje
Text predklada pojeti marketingu jako specifického pfistupu trhu, ve kterém je zésadni postaveni
zakaznika. Pozornost soustfedi nejprve na postizeni podstatnych rysd marketingového postupu
a pusobeni faktord, které ovliviiuji marketingové rozhodovani. Blize jsou rozpracovana témata

marketingového informacniho systému a marketingového vyzkumu. Druha ¢ast podrobnéji sleduje
hlavni nastroje, které marketing k uspokojovani zakaznikd vyuziva.




VYSOKA SKOLA EKONOMIE A MANAGEMENTU

Tomas Pavelka

MIKROEKONOMIE

Uc&ebn( text seznamuije ¢tendie se viemi nejddleZitéj$imi okruhy mikroekonomické
problematiky na Grovni zdkladnich kurzd mikroekonomie standardné vyudovanych na
vysokych 8kolach. Pozornost je vénovéna mimo jiné poptavce a nabidce statkd a fakto-
o Z o o W _ oy v _ s pe o Ve s v . o . Ve
rém, které je ovliviiuji, moznym zdsahdm statu, rozhodovani spottebiteld, firmam
v dokonalé a nedokonalé konkurenci, trhu vyrobnich faktord, externalitém a vefejnym
statkdm. Text je vhodné doplnén o redlie, které pomohou osvétlit a oZivit probiranou
mikroekonomickou teorii.

Ucebni text je mozné doporucit nejen studentdm bakalatskych program@ vysokych kol
ekonomického zamérent, ale také zdjemcdm z fad Siroké vetejnosti, ktet se chtéji hloubgji
sezndmit s problematikou teoretické mikroekonomie a pochopit tak 1épe jevy, se kterymi
se dennodenné setkdvail v rediném Zivots.
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